
La opinión de las 
empresas habilitadas 
El programa Geolcasa se puso en mar­
cha en ma l'2o de 2010, V hasta el mo­
mento están habilitadas o han in iciado 
el proceso de habilitación 14 empresas. 
Hemos querido conocer de primera 
mano la ventajas que supone para ellas 
el contar con el respaldo institucional de 
IOAE para promocionar la geolermia 
dentro de su oferta de negocio e incluso, 
en algunos casos abrIr un nuevo nicho 
de mercado. 

El mercado energético español está des­
cubriendo que el fu turo de la energ ía 
está en las Empresas de Servicios Ener­
géticos, un tipo de negocio sobrada­
mente conocido en el resto de Europa, 
pero que aquf está dando sus primeros 
pasos. 

Con el programa GEOTCASA, las em­
presas habilitadas tienen que const i­
tuirse como ESEs. Para la mayoría de 
las empresas consultadas el conver­
tirse en empresas de servic ios energé­
ticos es toda una novedad, pues 
prácticamente todas, hasta el momento 
se dedicaban a la ejecución de proyecto 
"llave en mano" de clima t l z~ción por 
geotermia, incluso algunas, como es 
el caso de Akiter Renovables les ha su­
puesto hasta un cambio de estatutos 
y razón social. Todas elias coinciden en 
que entrar a formar parte de este pro­
grama será una oportunidad para estar 
presentes en el nuevo mercado de Em­
presas de Servicios Energéticos. ade­
más de ampliar el abanico de 
soluciones de cara sus clientes. "Es 
una fórmula que permite facil itar el ac­
ceso a los clientes a una tecnología con 
una barrera de entrada importante de-

8 I programa GEOTCASA 

bid o a la inversión in icial necesaria", 
comenta Almudena de Bustos Ferrero, 
directora de operaciones de la firma 
Blue Energy Intelligent Services 51. 

Todas las empresas consultadas tie­
nen una gran experiencia en proyec­
tos de geotermia de baja entalpía de 
reconocida solvencia, por eso para 
ellos el formar parte de este Progra­
ma supone un reconocimiento al tra­

bajo realizado hasta el momento. "La 
confianza que podemos aportar a los 
clientes finales es básica hoy en día y 
el ser habilitado en un programa 
como el de IDAE demuestra que so­
mos una empresa preparada", comen­
ta Angel Azagra, director comercial 
de Instalaciones Enrique Pérez S.L. 

Uno de los obietivo marcados por 
GEOTCASA es impulsar la oferta de 
cal idad de este ti po de sistemas de 
climatización renovables, marcando 
unos requisitos que permitirán que 
esa calidad sea reconocida por un or­
ganismo estatal, lo que dará más con­
fianza a los potenciales clientes y re­
dundará directamente en el sector. En 
este sentido, para Luis Romera Chor­
dá , director general de Energesis 
Group "Todo intento de profesionali­
zar y regu lar el mercado geotérmico 
espariol e~ !.:I~nv t: flldo ·. 

De igual forma opinan desde Geotec, 
"con este programa estamos convenci­
dos de que se creará una oferta de ca­
lidad con empresas cualificadas", 
comenta su gerente José Vicente Bala­
guer Ibáñez. 

Almudena de 
Bustos 

directora de operaciones de 
Blue Energy Intelligent 

Services, S.L. 
(ESE habilitada) 

"Es una fórmula que permite 
facilitar el acceso a los clientes a 

una tecnologla con una barrera de 
entrada importante debido a la 

inversión inicial necesaria." 

Luis Romera 
director general de 

Energesis Group 
(ESE en proceso de habilitación) 

"Todo intento de profesionalizar y 
regular el mercado geotérmico 

español es bienvenido." 

José Vicente Balaguer 
gerente de Geotec 

(ESE en proceso de habilitación) 

"La habilitación nos debe suponer 
poder oferlar a nuestros clientes 

con garantfa de calidad." 

Otro factor valorado muy positivamente es 
la labor de divulgación que desde IOAE se 
estan haCiendo de esta lecno!ogi;¡ qlll~ po­
tenciará la profesionalización del seclor y 
lo dará a conocer a colectivos estratégi­
cos. y más aún: "El hecho de que la ins­
talación esté monitorizada y controlada 
por el lDAE le da al usuario una mayor se­
guridad técnica", afirma Antoni Barón, di­
rector general de Geolics Innova. 

Ángel Azagra 
director comercial de IEP 

Geotermia 
(ESE habilitada) 

"El ser habilitado en un programa 
como el de IOAE refuerza la 

contianza de nuestros clientes" 

Basilio Antona 
gerente de Akiter 
Renovab les, S.L. 

(ESE en proceso final de 
habilitación) 

"El interés de este Programa viene 
dado por el nulo endeudamiento para 
el comprador de la energla que sólo 

pagará por la enerula consumida, " 

Beatriz Alzueta 
ingeniera del departamento 

técnico o de Gealia Nova, S.L. 
(ESE habilitada) 

"Un sistema de generación de 
energía geotérmica garantiza al 
usuario un ahorro mínimo de un 
10% sobre los consumo actual. " 

Antoni Barón 
director general de Geotics 

Innova 
(ESE habilitada) 

"El hecho de que la instalación 
esté monitorizada y controlada por 
ellOAE le da al usuario una mayor 

seguridad lécnica_" 

Además a empresas como Gealia Nova, 
formar parte del programa GEOTCASA 
"ofrece la oportunidad de acometer pro­
yectos de geotermia de una envergadura 
importante, que sin esta financiación no 
sería posible acometer por parte del 
cliente y a nuestra empresa le puede 
aportar un beneficio económico impor­
tante~ . comenta Beatriz AJzueta. ingeniera 
del departamento técnico. 

Para Basilio Antona Molero, gerente de 
Akiter Renovables, S.l., el interés de 
este programa viene dado por el "nulo 
endeudamiento para el comprador de la 
energía que sólo pagará por la energía 
consumida: el coste de explotac ión es 
ajustado y previsible y el mantenimiento 
de las instalaciones corre a cargo de la 
suminis tradora~ . 

Como ya se ha comentado, el usuario se 
beneficiará principalmente de los meca­
nismos de financiación, pues como ex­
plica Beatnz Alzuela "puede contar con 
un sistema de generación de energía re­
novable que no le va a costar nrngún des­
embolso inicial. la va a garantizar un 
ahorro mínimo de un 10% sobre los con­
sumos actuales y al fi nalizar el contrato 
con la ESE será el propielarlo de una ins­
talación de generación de energía reno­
vable, eficiente y muy rentable para él. " 

En definitiva, el que el usuario contrate 
servic ios con empresas reconocidas 
por el IOAE y que tengan el sello del 
programa GEOTCASA es un plus de 

tranquilidad para ellas. X 

[a op.inión del usuario 
Ya sean particulares o promotoras, la salis­
facción por la instalación de climatización 
por geolermia es unánime. los ahorros eco­
nómicos obtenidos, además de las ayudas 
para su implantación, así lo avalan. Es más, 
MSe está haciendo un favor al planeta. con­
tribuyendo a la reducción de emis¡ones~. co­
menta Pilar Moreno. propietaria del Hostal 
Moderno, que apostó por esta tecnologra 
para la renovación de su negocío. Agradece 

los benefiCIOS de este sistema. como son el 
reducido mantenimiento, bajo nivel sonoro 
de la instalaCión y control de gastos gracias 
a la momtorlzación "Con el Sistema hemos 
redUCido en un 50% el gasto con respecto a 
la antenor mstaraClón~ 

Promotoras como Mlyabl también han VIsto 
los benefiCIOS de la geolermlíl y por eso 
desde hace tiempo fomentaron el uso de es-

tos sistemas en diferentes promociones de 
viviendas. "La geolermia superficial ha sido 
uno de los principales sistemas de climati­
zación promovidos por nuestra empresa. 
Unido a un diseño de las viviendas orientado 
hacia la eficiencia, el sistema de bombas de 
cator geolérmicas llega a suponer reduccio­
nes superiores incluso al 50% en los gastos 
de climatización"· amplia su director general, 

Miguel Angel Pascual 
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r t VIS Javier F. Urchueguía, Presidente del Panel Europeo de Geotermia 

Javier F. Urchuegula, catedrático de la UPV y 
una de las voces más au/orlzadas en nuestro 
pafs en e/ campo de fa peo/erm/a. como Pre­
sIdente del Panel Europeo de Gso/ermla y 
socIo fundador de Energ8sls, nos ofrece su 
opInIón sobre la sItuacIón en Espaffa de esla 
faen%ufa y el Impacto que sobre ella puede 
lene! GEOrCASA. 

Hasta ahora no exislfan objetivos en energía 
geolérmica ¿C6mo ve el presenle .y el tutoro 
de esta tecnolog ra en España? 

Es dificil marcarse unos objetivos cuando se 
desconoce el punto donde uno se encuentra. 
Desde hace unos meses, asociaciones y orga­
nismos de distinta rodole (IDAE. APPA, Energy­
lab, entre aIraS) están llevando a cabo en 
nuestro país recuentos de instalaciones, poten­
cias instaladas, etc, a fin de conocer mejor la 
situación de nuestro pals en el ámbito de la 
geotermia, lo cual es clave para marcarnos un 
objetivo futuro. Segun la Asociación de Pro­
ductores de Energras Renovables (APPA), has­
la el momento en nuestro país hay instalados 
alrededor de 150 MWt, lo cual no es mucho si 
10 comparamos con el potencial Que existe y la 
realidad en otros paises de la Unión, pero 
apunta a un mercado en franco crecimiento y 
un fu lUro en España que puede ser 1I0reciente 
en los próximos años. 

¿Por qué un sistema de energía geotérmíca 
para climatizar? ¿Oué ventajas olrece frenle 
a otros sistemas? ¿Cómo habría que apoyar 
esla tecnologfa? 

Aunque la energía geotérmica para climatiza­
ción es aún bastante desconocida por el públi­
co general, es una de las que ofrece más ven­
tajas y mayores atractivos. Es importante des­
tacar en este sentido que, a la vez que se pro­
dlice energía renovable térmica a partir del ca­
lor del subsuelo, ello sirve para disminuir el 
consumo de combuslibles fósiles Que de otra 
forma habría que aportar. Por eflo , la geoler­
mia aporta no sólo energía, sino que también 
redunda en Importantes aMrros. aIro de los 
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beneficios a deslacar es que este sistema 
constituye una triple solución porQue aporta 
calefacción, refrigeración (climatizaCión) yagua 
caliente sani taria. 

Existen, en definitiva. múltiples ventaias entre 
las que podemos destacar los siguientes pun­
tos:.unos costes de mantenimiento reducidos. 
un 50'% de ahorro medio en la factu ra de la 
electricidad. reducción de las em isiones de 
C02 en torno al 50%. y todo ello a través de 
un sistema silencioso que cumple los requiSI­
tos del Código Técnico de la EdificaCión. En los 
úlhmos aftos. algunas administraciones públi­
cas, y especialmente el IDAE aunque también 
algunas agencias de energía locales. están rea­
hzando un esfuerzo encomiable pOI incorporar 
la qeotermia somera como una alternallva en­
tre las tecnologlas térmicas renovables. Estos 
esfuerzos han crlslalizado en varios hilos muy 
importantes. como la inclusión de esta tecno­
logía en el Plan de Energlas Renovables y los 
Planes de Acción para la consecución de los 
objetivos de la directiva europea de renovables 
o la inclusión de la geotermia en el CAl ENER. 
También el programa GEOTCASA es otro resul­
tado significativo de estos esfuerzos. Por otra 
parte, en nuestro país uno de los principales 
apoyos que está reCibiendo esta energía es 
económico. las subvenciones ayudan a que el 
sob recos te que asume el promotor sea más 
llevadero. Pero deberíamos seguir trabalando 
en otros frentes: desde el ámbito regulatorio, 
simplificando y unificando trámites y permisos. 
fac ilitando la creación de un mercado organiza­
do y que dé garanlfas de calidad en las eJecu­
ciones y financiero, creando más esquemas de 
apoyo que en definitiva ayuden a la genle a 
mejorar la eficiencia de sus equipos de genera­
ción térmica. 

Finalmente considero que es también muy im­
portante la efaboración de planes de divulgaCión 
a nivel profesional y muy especialmente a flIvel 
de públiCO en general. como el anuncio de TV 
sobre Geotermía que ha promovido IOAE re­
Cientemente. que servirá para incrementar el co­
nocimiento sobre estas lecnologras. 

¿Se están llevando a cabo casos de "venta 
de energía geolérmica"? 

la venta directa de energra geotérmica (en for­
ma eléctrica o térmiCa) hasta el momento ha 
venido fundamentalmente de la mano de insta­
laCiones denominadas "de geotermia prOfun­
da", donde las temperaturas det terreno gene-

ran un recurso de alta entalpía Que puede 
transformarse en centrales ya sean eléctncas o 
de generacIón combinada de calor y electriCI­
dad. Este tipO de centrales existen en numero­
sos paises del mundo, aunQ ue hoy por hoy no 
existen casos significativos en Espana. El pro­
grama GEOTCASA pretende impulsar este con­
cepto de venta de energía geotérmlca concre­
tamente para usos térmiCOS en ACS y climati­
zación en edificios, sin duda necesario para et 
arranque de este modelo en España. Al margen 
de esta iniciativa, eXiste la reivindicaCión del 
sector de la geotermla para la generalizaCión 
de tari fas a otras fo rmas de generación de 
energía térmica renovable, como geotermla so­
mera, cuestión que está actualmen le en diSCU­
sión. 

En esta línea de la venta-de energla real , 

¿cómo valora como experto el programa 

GEOTCASA del IDAE? 

En términos generales, es un buen paso en 
una dirección que me parece adecuada. las 
ayudas a la generación de energia térmica re­
novable son más eficaces SI se contemplan en 
el contexto global del suministro energético, al 
garantizarse lodos los aspectos de la cadena 
de valor: diseño, implantación, explotación y 
mantenimiento. Lógicamente. nos gustaría ver 
mejoradas las co nd iciones económicas y la 
cuan tía de! programa, lo que esperamos suce­
da al hacerse balance de esta primera fase pi-
1010 cuando finalice, tal y como está ocurrien­
do ya con el programa BIOMCASA. 

¿Qué supondrá conve rt irse en Empresa 

de Serv icios Energéticos, habilitarse en 
GEOTCASA? ¿Cómo puede alectar esta me ­

dida al sector? 

Por un lado, ayudara al mercado energético es­
pañol a modernizarse. En Europa y Eslados 
Unidos las empresas de servicios energéticos 
llevan tiempo funcionando, y en ese sentido en 
Espaíla aún tenemos que aprender, pues se 
trata de una filosofía de trabajo novedosa y 
que requiere una cuidada metodología. la ha­
bilitación como ESE permitirá a las empresas 
conocer el funcionamiento de eSle tipo de mer­
cado y ofrecer nuevos servicios a sus clientes. 
con supervisión técnica de lDAE y garan tizan­
do al consumidor ahorros económicos desde 
el arranque de servicio . Todo ello influirá de 

manera muy beneficiosa en el sector. X 

Reportajes de instalaciones 

Energesis ha implantado en un edificio resi­
dencial de Morella (Castellón) un sistema de 
climatización geotérmica. Esta instalación 
dola de calefacción yagua caliente a un edi­
licio que consta de un local comercial, tres 
viviendas y un aHillo. 

En to tal, 260 m' del edifiCIO están provistos 
de calefacción yagua caliente sanitaria oh­
tefllda ecológicamen te. los residentes en 
es te bloque de viViendas aho rrarán una 
cuantiosa cantidad en su factura de la luz. en 
lorno al 50%, ya la vez. eVi tarán la emisión 
a la atmósfera de 4,9 toneladas de C02 al 
afio . Para absorber esta cantidad de C02 se­
rian necesariOS 1.029 árboles. 

[Datos técnicos y equipos de 
la instalación] 

Este sistema de captación geotérmica consta 
de los siguientes elementos: 

• 3 perforaciones de 100 metros cada una. 
• Tubería simple U polietileno alta densidad 

PN 16 SOR 11 diámetro 40 mm 

• Perforación a rotopercusión con diámetro 
de 150 mm sin encamisado debido a Que 
se encontró un terreno consistente: margas 
y calizas. 

• Separación entre las perloraciones: 6.5 
metros. 

• Colocación de intercamblador bala solera. 

los principales elementos de la instalación 
interior son los siguientes: 

• Bomba de calor agua-agua de 26.3 kWt 
• Depósito de acumulación de 300 litros con 

apoyo de resis tencia eléClrica de 2,5 kW 

• Contadores entálplcos. Este tipo de conta­
dores conl rolan el consumo energético in­
diVidual de cada vivienda y del local co­
mercial , lo que permite facturar a cada 
usuario el consumo realizado. 

• Todos los elemenlos de fontaneria necesa­
IIOS (colectores de PE de alta denSidad, 
bomba de circulación, depósito de expan­
sión. vatvulas, filtros, manómetros, etc ... ). 

Oebido al clima de la zona. donde la tempe­
ratura media anual es de 11 ·C, se realizó el 
diseno de la instalación para que suministrara 
toda la demanda de calefacción yagua ca­
liente samtaria necesaria durante todo el año. 

[Suelo radiantel 
la distríbución de la calefacción en el interior 
de [a vivienda se realiza a través de suelo ra­
diante. la calefacción por suelo radiante es 
de baja temperatura, ya que necesita agua 
caliente a una temperatura máxima de sólo 
45 ·C. en lugar de los 55-75 -C de los sisle­
mas de calefacción convencionales. Por esta 
razón. el suelo radianle es el sistema que se 
adapta mejor a las bombas de calor geotér­
micas, siendo muy renlable y obteniendo un 
gran ahorro energético 

l a calefacción por suelo radiante reúne todas 
las ven faJas de los sistemas modernos de ca­
lefacción de supenicie. Es el sistema de ca­
lefacción más saludable (recomendado por 
la OMS- Organización Mundial de la Salud) 
po r las siguientes razones: 

• la óplima distribución del calor a través 
del suelo, provoca un gradiente de tempe­
ratura muy confortable para [os usuarios. 

• EVita las desagradables turbulenCias de 
polvo. siendo un sistema de calefaCCión 
anU-alérglco. 

• Debido a Que no necesita temperaturas 
tan altas como las calefacciones con­
vencionales , y que gracias a la unifor­
midad del calor. una temperatura am­
biente de 20 'C resulta lan confortable 
como los 22 ·C de una habitaCión cal­
deada con un sistema convencional, 
co nseguim os un ahorro energético de 
hasta un 12%. 

IRentabilidadl 
El correcto funCionamiento de la instalación 
se ve ratificado al comparar los valores teó­
ncos de la demanda energética de la instala­
ción en un año calculados por Energesis con 
los valores reales sumintstrados por el 

cliente. te 

Demanda teórica cal-
17.798 kWht 

cutada por Energesls 

Demanda obtenida de 
los contadores enlat- 18.01 4 kWht 
picos 

Variación 1,19 % 

AhOrro económico en 
la factura de la electri - 814 euroslaijo 
cidad 

Ahorro manlenimiento 300 euros/año 

Ahorro total 1.114 euroslaño 
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